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お客様の技術・
ノウハウ

市場

パートナー候補の探索 （人×コンピュータで効率化）

 パートナー候補となる企業のリスト化

 パートナー候補となる企業へのヒアリング
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弊社サービス：
お客様のパートナー候補の探索

新規顧客
・用途の開拓
（技術シーズ発信）

技術課題
の解決

（技術ニーズ発信）

研究
パートナー

（大学）

開発
パートナー 製造・販売

パートナー

ご報告書

 パートナー候補となる企業と

その根拠（技術・事業内容）

 適用できる用途・分野の候補

 解決できる既存の課題



外部パートナーと連携する際の課題
（2016年）
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●NEDO
オープンイノベーション白書
（初版）
（2016年）より

そもそも

「適当な連携先が見つけられない」

https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html
https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html
https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html


オープンイノベーションの活発化状況から見る課題・阻害要因
（2018年）
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オープンイノベーションに

積極的な企業も依然として

外部連携先の探索に

困っている

●NEDO
オープンイノベーション白書（第二版）
（2018年）より

https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html
https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html
https://www.nedo.go.jp/library/open_innovation_hakusyo.html


当社のパートナー探索の特長

コンピュータ
大量の情報の「収集」・「仕分け」

技術の正確な
理解

×

＝ 未探索の領域へ
のリーチ

効率的な
パートナー探索

人
技術情報の「理解」

Photo by Steve Jurvetson/ CC BY Photo by Christian Ditaputratama/ CC BY
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属人的な知識を超える 非労働集約的な

× ×

人間が理解する

https://www.flickr.com/photos/jurvetson/14727705944/in/photolist-jR1PuL-atvnG7-dPcqJ1-DsP8kg-orrkSy
https://creativecommons.org/licenses/by/2.0/
https://www.flickr.com/photos/ditatompel/8171885461/in/photolist-ds83QV-aDetYE-9U4yxF-6TkVB2-7Myr6F-azN4jz-2WLSwU-pEcgdc-ib8CyB-oDyN4N-f2QCSB-prnP9b-oFAxre-kPhvw-68TP93-eHp8rp-9noVZG-pYm1VH-f2Lygp-k6td8-ee7Hy6-pNW2vK-q5pJ7K-bz5Hs-9Ha6J-q3tVSh-tYTZR-pN8aVz-9xdh5-aHCdwF-fWaEyn-iTanwc-e6wKAF-6Y1Rbx-717Wbe-8RcFUD-wiph-pVRDno-byo2YH-dfkMpC-7t7YnW-f2LzC2-9M2QU4-9JgqsL-8vBW8g-8vBWgB-u4m6v-cEvsx9-8vBW7x-7djL6s
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/2.0/


1. お客様とのディスカッション
• ご要望の内容（技術ニーズ／シーズ）

• お客様での過去の調査結果と課題

• 想定する適用用途・分野

2. 仮説の構築（人×コンピュータによる候補リストアップ）
• パートナーの候補（企業・機関）とその根拠（保有技術）

• 解決できる既存の課題／適用できる用途・分野の候補

3. パートナー候補への提示資料の作成
• 技術内容、接触した理由、ヒアリング希望項目（実際のニーズ、

想定される課題）等

4. 仮説の検証（対応可能性のヒアリング）
• パートナー候補への接触（訪問・Web会議・メール等）、ヒアリング

5. お客様へのご報告・ディスカッション
• パートナー候補へのヒアリング結果

探索業務の流れ
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探索した実績のある分野

 ナノテクノロジー・材料

 エネルギー

 医療・医薬・ヘルスケア

 AI・データ活用

 製造・加工

 その他
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物理学

化学 生命科学

工学

情報科学

製造・加工

ヘルスケア

エネルギー

ナノテクノロジー

医療

医薬

お客様のご専門分野の「隣の分野」・

「離れた分野」を探索してお手伝い

AI・データ活用
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We solve your problem.
We believe in the power of imagination.


	お客様のイノベーションのための�パートナー探索のお手伝い
	弊社サービス：�お客様のパートナー候補の探索
	外部パートナーと連携する際の課題�（2016年）
	オープンイノベーションの活発化状況から見る課題 ・ 阻害要因�（2018年）
	当社のパートナー探索の特長
	探索業務の流れ
	探索した実績のある分野
	スライド番号 8

